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Nombre del proyecto: Taller Mecánico de mujeres 710 
Emprenedor:  Alma Patricia Pérez Alanis 

 

 
Resumen ejecutivo 
 
El presente plan de negocios consiste en establecer una empresa llamada 

Servicio Automotriz 710 en el cual se reparen automóviles, ofreciendo 

principalmente los servicios de: Cambio de aceite, afinación, balanceo, frenos y 

suspensión; lo innovador de dicho taller es que éste será atendido por mujeres.  

 

Para el caso se contará con personas capacitadas por la Sra. Pérez (integrante 

del grupo social con mayor experiencia), tanto en el aspecto de cómo reparar un 

automóvil hasta el trato que se debe presentar con los clientes, lo cual se le 

facilitará debido a que ella cuenta con gran experiencia en el ramo. Lo anterior se 

traduce en que las mujeres que tienen que resolver las fallas de sus vehículos 

cuenten con una opción confiable  en la que serán bien atendidas. 

 

Se considera viable el negocio ya que en la actualidad la mayoría de las personas 

que cuentan con poder adquisitivo tienen un automóvil propio debido a que un 

auto se ha convertido en una necesidad, por lo que ha crecido la necesidad de 

recurrir a los servicios de un taller mecánico, además de ello éste grupo de 

mujeres cuentan con la experiencia y los conocimientos necesarios para poner en 

marcha un negocio de este tipo, aunado a esto el establecer un taller mecánico 

resulta ser muy rentable ya que los costos que se generan en los servicios que se 

ofrecerán son muy bajos y se puede obtener una ganancia alta, sin dejar atrás que 

es un negocio altamente innovador debido a que el servicio se ofrecerá a través 

de mujeres y no existe en la región un negocio igual. 

 

Una vez realizado el estudio de mercado se obtuvo información de las 

necesidades y expectativas del mercado objetivo en la región, y dicha información 
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sirvió como base para la determinación de la demanda potencial, además de que 

se analizó la competencia con el objetivo de establecer los precios de los servicios 

ya que éstos no podrán estar por encima del de los competidores, quedando en 

promedio, de la siguiente manera: cambio de aceite $400.00, afinación $900.00, 

balanceo $310.00, suspensión $3,000.00, y frenos el cual tendrá un costo de 

$630.00.Se identificó también, mediante el análisis FODA y la matriz de 

posicionamiento, la ventaja competitiva que el proyecto cuenta sobre la 

competencia que es que el taller será atendido exclusivamente por mujeres. 

 

 

En el apartado del análisis económico - financiero se determinó el importe de los 

recursos monetarios necesarios para la puesta en marcha de dicha empresa, así 

como los costos  de operación, administración y venta que se tienen que absorber 

al estar en operación elServicio Automotriz 710, arrojando un VPN de  

$542,099.00 y una Tasa Interna de Rendimiento de 57.80% lo cual muestra que el 

proyecto es aceptable porque cuenta con liquidez, es solvente y rentable. 

 
 
 


