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PROYECTO:	  Taller	  de	  plata:	  El	  Centauro	  de	  Plata	  

Nombre	  del	  Emprendedor:	  David	  Frías	  Aguilar	  	  

	  

RESUMEN	  EJECUTIVO	  	  

	  

El	  objetivo	  primordial	  del	  negocio	  es	  trabajar	  la	  plata,	  hacer	  joyería	  artesanal,	  piezas	  

únicas	   y	   con	   diseños	   innovadores	   incluyendo	   otros	   materiales	   tales	   como	   un	   fino	  

lapidario,	   alpaca,	   etc.,	   resaltar	   la	   creación	   de	   piezas	   únicas	   y	   además	   respaldar	   el	  

título	  de	  Parral	  como	  la	  Capital	  del	  mundo	  de	  la	  plata.	  	  

La	   empresa	   nació	   como	   alternativa	   al	   desempleo	   por	   parte	   de	   los	   emprendedores,	  

quienes	  vieron	  que	  vender	  su	  joyería	  de	  tinte	  artesanal	  era	  un	  negocio	  redituable.	  Si	  

bien	  la	  empresa	  nació	  en	  la	  calle	  al	  paso	  de	  los	  años	  se	  mejoró	  la	  calidad	  de	  las	  piezas	  

creadas	  lo	  que	  hizo	  que	  varias	  personas	  se	  acercaran	  y	  mostraran	  su	  interés	  en	  sacar	  

a	  los	  emprendedores	  de	  las	  ventas	  ambulantes	  y	  ubicarlos	  en	  un	  local.	  Sin	  embargo,	  

estos	  proyectos	  fallidos	  no	  atenuaron	  el	  espíritu	  emprendedor	  de	  los	  emprendedores.	  

La	  capacitación	  artesanal	  de	  los	  emprendedores	  se	  vio	  perfeccionada	  por	  parte	  de	  un	  

joyero	   de	   la	   región,	   quien	   mostro	   interés	   en	   su	   trabajo	   y	   ofreció	   perfeccionar	   las	  

técnicas	  y	  enseñarles	  todos	  los	  quehaceres	  del	  oficio.	  

Un	   producto	   que	   se	   ofrece	   es	   de	   plata	   dirigido	   a	   hombre	   y	   mujeres	   mayores	   de	  

quince	   años	   que	   es	   cuando	   se	   consideran	   solventes	   para	   adquirir	   dicho	   producto.	  

Como	   cliente	   primordial	   se	   considera	   al	   mercado	   femenino	   ya	   que	   son	   las	   que	  

adquieren	   en	   promedio	   un	   80	   %	   de	   las	   ventas	   que	   se	   realizan,	   pero	   no	   menos	  

importante	  es	  el	  mercado	  masculino	  a	  pesar	  de	  que	  ellos	  compran	  en	  menor	  cantidad	  

si	  realizan	  importantes	  compras	  ya	  sea	  para	  dar	  un	  obsequio	  o	  para	  uso	  personal.	  
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Aunque	  no	  existen	  demasiados	  en	  la	  región	  y	  su	  propuesta	  es	  en	  todos	  los	  talleres	  la	  

misma	   al	   estilo	   clásico	   y	   tradiciones,	   este	   tipo	   de	   negocio	   representa	   para	   nuestra	  

empresa	   una	   competitividad	   media,	   trabajando	   por	   nuestra	   parte	   en	   mejorar	   e	  

innovar	  en	  	  nuestras	  propuestas	  de	  productos	  y	  una	  mayor	  calidad	  en	  el	  servicio	  son	  

las	  mejores	  acciones	  estratégicas	  para	  competir	  con	  este	  tipo	  de	  negocios.	  

	  

Pieza	   Descripción	  	   Precio	  Bruto	   Precio	  de	  
distribuidores	  

Precio	  al	  
público	  en	  
general	  

Esclava	  dama	   18	  cm	  de	  
largo	  20gr.	  
De	  peso	  

$	  392.00	   $	  632.00	   $1,000.00	  

Argolla	  
matrimonial	  
lisa	  

Peso	  
aproximado	  
5	  gr.	  

$	  100.50	   $	  125.00	   $	  225.00	  

Aretes	   Peso	  
aproximado	  
4gr.	  

$	  104.00	   $248.00	   $320.00	  

Dijes	  	   Varios	  pesos	   $16	  	  por	  gr.	  
+	  $70	  de	  
insumos	  +	  
120	  de	  
piedras	  

$	  28	  por	  gramo	  
+	  piedra	  

$	  60	  por	  
gramo	  +	  
piedras	  

Cauchos	   Mide	  50	  cm	   $	  230.00	   $	  290.00	   $	  400.00	  
Anillos	  dama	   Peso	  

aproximado	  
3	  gr.	  

$	  118.00	  	   $	  165.00	   $220.00	  

	  

§ Fortalezas	  y	  ventajas	  	  	  

o La	   principal	   fortaleza	   con	   la	   que	   cuenta	   la	   empresa	   es	   la	   originalidad	   del	  

concepto,	   es	   decir,	   los	   materiales,	   el	   diseño	   y	   la	   singularidad	   de	   las	  

creaciones	   hacen	   un	   producto	   único	   y	   atractivo	   a	   clientes	   que	   buscan	   un	  

concepto	  diferente.	  	  

o Otra	   de	   las	   ventajas	   ya	   antes	   mencionadas	   es	   la	   experiencia	   con	   la	   que	  

cuenta	  los	  emprendedores	  con	  más	  de	  10	  años	  trabajando	  este	  concepto.	  
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o Además	   la	   preparación	   en	   el	   oficio	   que	   les	   está	   brindando	   el	   joyero	   Juan	  

Quirarte,	  quien	  ofrece	  la	  capacitación	  a	  los	  emprendedores	  desde	  hace	  más	  

de	  tres	  años.	  

o Otra	  ventaja	  que	  se	  encuentra	  es	  que	  el	  municipio	  de	  Hgo.	  del	  Parral	  Chih.,	  

es	   reconocido	   como	   la	   capital	   del	  mundo	   de	   la	   plata,	   razón	   por	   la	   cual	   se	  

tiene	  que	  resaltar	  esta	  cualidad,	  los	  emprendedores	  también	  buscan	  que	  sus	  

productos	  destaquen	  este	  adjetivo	  de	  la	  ciudad.	  	  

o Además	   en	   últimas	   fechas	   la	   ciudad	   ha	   buscado	   explotar	   su	   potencial	  

turístico	   donde	   el	   concepto	   de	   la	   empresa	   tiene	   fuerte	   influencia	   y	   puede	  

ayudar	   a	   que	   los	   turistas	   se	   lleven	   como	   recuerdo	   uno	   de	   los	   productos	  

hechos	  por	  la	  empresa	  y	  que	  caracterice	  la	  región.	  	  

§ Amenazas	  	  

o Las	   amenazas	   son	   muy	   generales	   la	   inseguridad,	   cualquier	   crisis	   global	   y	  

principalmente	  un	  aumento	  exagerado	  en	  el	  precio	  de	  los	  metales.	  	  

	  

ANALISIS	  FINANCIERO	  	  

Valor	  Presente	  Neto	  (VPN)	  	   $246,949.40	  
Tasa	  Interna	  de	  Retorno	  (TIR)	  	   47.5618%	  
Periodo	  de	  Recuperación	  (PR)	  	   2.17	  años	  	  

	  

	  

	  


