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PROYECTO:	  “Artesanías	  en	  Souvenirs”	  

	   Nombre	  del	  Emprendedor:	  Miguel	  Ángel	  Luna	  Covarrubias	  

Resumen	  ejecutivo	  	  
 

§ Descripción	  del	  negocio	  
Artesanías	   en	   Souvenirs	   es	  una	  empresa	  dedicada	   a	   la	   elaboración	  de	   recuerdos	  
con	  imágenes	  típicas	  y	  de	  lugares	  históricos	  de	  la	  Ciudad	  de	  Parral	  Chih.	  los	  cuales	  
son	   distribuidos	   en	   la	   diferentes	   tiendas	   de	   recuerdos	   y	   las	   tiendas	   con	   mayor	  
visita	  turística.	  
	  

§ Descripción	  del	  producto	  o	  servicio	  
Los	  recuerdos	  que	  la	  empresa	  elabora	  son	  los	  típicos	  llaveros	  ya	  sea	  con	  forma	  
del	   Estado	   de	   Chihuahua	   o	   de	   diferentes	   formas,	   tasas	   chicas	   y	   grandes,	  
tequileros	   y	   portallaves	   que	   respectivamente	   tienen	   plasmados	   las	   imágenes,	  
nombre	  o	  apellido	  según	  sea	  el	  caso.	  
	  

§ Mercado	  y	  segmentos	  más	  rentables	  
El	  mercado	   al	   que	   va	  dirigido	   son	   las	   principales	   tiendas	   turísticas	   y	   de	  mayor	  
visita,	   ya	   sea	   por	   los	   turistas	   o	   por	   los	  mismos	   habitantes	   de	   la	   Ciudad	   como	  
Tavo	  Toys,	  las	  ventas	  estimadas	  serán	  dependiendo	  de	  la	  temporada	  ya	  que	  en	  
vacaciones	  es	  mayor	  la	  venta	  de	  estos.	  
	  

§ Estrategias	  de	  penetración	  en	  el	  segmento	  de	  mercado	  
Debido	  a	  que	  ya	  se	  cuenta	  con	  años	  de	  estar	  en	  servicio,	  la	  estrategia	  es	  ir	  a	  las	  
principales	  tiendas	  a	  ofrecer	  el	  producto,	  las	  cuales	  aceptan	  al	  ver	  la	  calidad	  de	  
imagen	  y	  del	  producto	  en	  sí.	  
	  

§ Precio	  de	  venta	  estimado	  del	  producto	  o	  servicio	  
Los	  precios	  que	  Artesanías	  maneja	  son	  los	  siguientes:	  
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Llaveros	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	   $8.50	  

Tasa	  gde.	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	   $	  25	  

Tasa	  chica	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	   $17	  

Tequilero	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	   $13	  

Porta	  llave	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	   $30	  

	  
	  

§ Mencione	  la	  competencia	  del	  negocio,	  directa	  e	  indirecta	  
La	  competencia	  más	  fuerte	  que	  la	  empresa	  tiene	  es	  de	  la	  Ciudad	  de	  Chihuahua,	  
ya	  que	  los	  precios	  de	  ellos	  son	  más	  bajos,	  pero	  no	  se	  compara	  la	  calidad	  en	  los	  
productos,	   teniendo	   la	  ventaja	  de	  que	   las	   imágenes	  de	  Artesanías	   son	  muchos	  
más	  claras	  y	  tiene	  mayor	  variedad.	  
	  

§ Análisis	  FODA	  del	  negocio	  (sólo	  Fortalezas,	  Debilidades)	  
	  

FUERZAS	  	  
•	  Imágenes	  propias	  
•	  Productos	  únicos	  
•	  Entrega	  rápida	  
	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  DEBILIDADES	  	  
•	  No	  contar	  con	  un	  equipo	  de	  cómputo	  más	  rápido	  
•	  No	   se	   cuenta	   con	   amplio	   personal	   capacitado	   para	   el	   corte	   y	   pegado	  de	   las	  
imágenes	  que	  se	  utilizan	  en	  los	  recuerdos	  
	  

§ Evaluación	  del	  proyecto	  TIR	  y	  VPN	  
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§ Análisis	   financiero	   (sólo	   razones	   de	   liquidez,	   utilidad	   y	   rentabilidad)	  
	  
	  

	  


